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prof. Slavko Vidovié, direktor tvrtke Infodom:

Vrijeme rasta IT tvrtki kroz

organski rast prakti¢no je iza nas

Za oekivati je stagnaciju u rastu gospodarstva ove godine, s obzirom na energetsku krizu i
poremecaje na svjetskim trzistima, tako da ce se to osjetiti u investicijskoj klimi i IT potrosnji

O zrelosti hrvatskog informacijsko tehnolo3kog sekto-
ra, trendovima, trfiStu, nedostatku kadrova razgova-
rali smo sa sveutiliSnim profesorom Slavkom Vidovi-
¢em, direktorom tvrtke Infodom. Inovacije u prvom
planu; efikasnost na putu za konkurentnost; elektro-
nicko poslovanje kao strategijska prilika; ufenje na
poslu, ali i doma - samo su neke od poruka iz razgovo-

ra s profesorom Vidovidem.

TANJA IVANCIC BELOSEVIC _

* Prema izvjefcu
ameri¢kog IDC-a za
prodlu godinu tvrtka
Infodom je vodeci
hrvatski proizvodac
softvera i vodeca tvrtka
za IT konzalting, a uz
to ste dobili niz nagra-
da za inovativnost. Jesu
li istinite prognoze da
je trenuta¢no doilo do
stagnacije u IT sektoru
te da ce rast tvriki biti
slabiji no dosada3njih
godina?

\

- Za ocekivati je stagna-
ciju u rastu gospodarstva
ove godine, s obzirom na
energetsku krizu i pore-
mecaje na svjetskim tr¥isti-
ma, tako da Ce se to osjeti-
ti u investicijskoj klimi i IT
potrodnji. Stoga je za vje-
rovati da e doéi do stag-
nacije u rastu IT sektora,
ali kao 3to se obi¢no kaje
da je svaka kriza i prilika
Za preispitivanje strategi-

ja i za kreiranje novih pri-
stupa, mogute aktivnosti
dobro je usredotoiti na
pitanja strateikog repozi-
cioniranja i fokusiranja te
kvalitetniju pripremu pro-
jekata za provedbu strate-
gija. Kod kreiranja strate-
gija poZeljno bi bilo da se
tvrtke vide usmjere na pod-
izanje efikasnosti i produk-
tivnosti pomofu elektro-
nitkog poslovanja te na
povecanje  konkurentno-
sti pomoéu inovacija pro-
izvoda i inovacija poslov-
nih procesa. Viada Repu-

blike Hrvatske donijela je
strategiju vezanu za elek-
tronitko poslovanje, tako
da su tvrtke sada na redu:
donijeti svoje strategije za
elektronitko - poslovanje,
preispitati i rjeSavati bari-
jere elektronitkom poslo-
vanju te procijeniti ispla-
tivost uvodenija odredenih
ICT rjeienja.

* U kojem smjeru se

razvija trZiste i kako vi
kao predsjednik zajed-
nice za Informacijske
tehnologije u Hrvatskoj
gospodarskoj komori
ocjenjujete zapravo
zrelost hrvatskog IT
trZista?

- Zanimljivost naleg trii-
5ta je da ono ima istodob-
no elemente visoke razvi-
jenosti jer imamo primjere
sustava i projekata s viso-
kom razvijeno3tu elektro-
nickog poslovanja i speci-
jaliziranih usluga kao 3to
su ASP (aplikacijsko ser-
visne) usluge, ali istodob-
no prevladavaju investicije
u opremu i s time poveza-
ne tehnologke usluge veza-
ne za ICT infrastrukturu.
Dana’niji izazovi su u tome
da se tvrtke stratedki foku-
siraju te stavljaju inovacije
u prvi plan, ali i investici-

‘ Nedostatak
struénjaka
u informacijsko-
komunikacijsko
tehnologijskom
sektoru je prisutan
i on se ogleda u
daljem porastu
placa IT eksperata

je u ICT opremu usmjerene
na primjenu elektronickog
poslovanja radi povetanja
produktivnosti. Ne smije-
mo zaboraviti na opéi pro-
ces u kojem sudjeluje sva-
ki radnik: to je ufenje na
poslu, ali i ulenje doma,
za razvoj vlastitih karijera, s
ciliem da bismo u tvrtkama
imali 3to 3iru bazu ljudi spo-
sobnih da sudjeluju u ino-
vacijama poslovnih proce-

5 | inovacijama proizvo-
da. Konatni efekt bi trebao
biti poboljSanje proizvoda
I usluga za krajnje kupce,
a time i povecanje konku-
rentnosti tvrtke. Integraci-
ja ovakvih smjerova razvo-
ja u tvrtkama zaokruZuje
se kroz izgradnju sustava
za upravljanje znanjem.

* Koliko je driava
zasluZna za razvoj ICT-
a? Koliki je omjer, s
obzirom na prihode od
poslovanja s driavom,
a koliko s privatnim
sektorom, u vadoj
tvrtci?

- U malim drZavama ulo-
ge nacionalnih vlada su
znafajne gotovo u svim
industrijama, pa tako i
u IT-u. Kao i naja vlada,
drZave daju poticaje i raz-
vijaju nacionalne progra-
me u podrutju ICT-a, dok
su one, istodobno, najve-
€i potrodaci ICT proizvoda
i usluga podrzavajuéi tako
razvoj i rast ICT sektora.
U Infodomu kvalitativ-
no kafemo da je 60 posto
naleg rada I napora usmje-
reno na - e-Government
projekte, ali to rezultira sa
svega 30 posto prihoda jer
su projekti za Viadu vedi te
se daju bolje cijene.

Sto bi, prema vasem
misljenju, trebala
Vlada poduzeti za brzi
razvoj ICT-a?

- Kljuéno pitanje je posti-
zanje sinergije kojom Vla-
da investicijskom potro-
njom rjeava svoje poslov-
ne potrebe, a istodobno
time daje potporu razvoju
ICT sektora. Kao primjer
takvog pristupa bila bi

obvezna primjena “elek-
tronickih rafuna” za sre-
didnju drfavnu riznicu
odnosno u javnim naba-
vama. Danska je upravo
na elektronitkoj javnoj
nabavi i elektronitkom
ratunu napravila europski
iskorak, a to je utjecalo na
povecanije efikasnosti jav-
nog sektora, ali i ubrzani
rast njihove ICT industri-
je. Drugo vaino podrudje
je primjena javnih porta-
la s bazama znanja, i jav-
nom dostupnoiéu, koji-
ma se omogucuje dostup
tih znanja za male i sred-
nje tvrtke te daje doprinos
ostvarenju “jednake prili-
ke za sve".

* Mnoge tvrtke svoje
ciljeve usmjerile su

u regiju, na femu vi
temeljite svoj rast i
kako Cete ga usmjera-
vati?

- Na%a strategija nastupa
u medunarodnim opera-
cijama je takva da ¢éemo
u jugoistolnoj Europi
nastupati preko partner-
skih tvrtki kao prodajnih
kanala, ali i vlastitih tvrtki
kao $to je primjerice Info-
dom u Sarajevu. Plasmane
svojih vodecih proizvoda:
SESS za stratelko uprav-
ljanje i SRMA za upravlja-
nje procesima, upravlja-
nje znanjem i inovacija-
ma i upravljanje progra-
mima i projektima, usmije-
rit Cemo prema zapadnim
triistima i u pripremi je jo3
jedna tvrtka - kéer Infodo-
ma, u Bruxellesu.

* Hoce li i kako utjecati
na poslovanje IT sek-
tora ulazak Hrvatske
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